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Informacja prasowa

Finat gtlosowania
»Przyjazny Inwestor”

W czwartek 12 stycznia w przestrzeni Innovation Campus w Warszawie
odbyto sie ogtoszenie wynikéw gtosowania ,Przyjazny Inwestor”, w
ktéorym przedstawiciele sSwiata startupowego mogli wybraé¢ inwestora,
ktéorego zaangazowanie w najwiekszym stopniu przyczynia sie do
sukcesow spotek portfelowych. Najwiecej gtoséw otrzymat Aleksander
Kiosek, partner zarzadzajacy poznanskiego funduszu YouNick Mint.

Na polskim rynku w ostatniej dekadzie powstaty liczne fundusze venture
capital, inwestujgce w mtode spotki technologiczne. Rynek ten zdobywa takze
coraz wieksze uznanie indywidualnych inwestoréw, angazujgcych sie w
przedsiewziecia startupowe w roli aniotow biznesu.

- Czesto przedstawiciele startupéw na bardzo wczesnym etapie rozwoju
pytajg, jak powinni podchodzi¢ do tematu wyboru inwestorow. Inwestycje to
nie tylko pienigdze, to przede wszystkim ludzie, z ktérymi spotki wigzg sie na
dtugi czas. Na rynku brakuje informac;ji i rekomendacji w tym zakresie — méwi
Tomasz Kowalczyk, partner w butiku doradztwa innowacyjnego Rebels Valley,
organizatora wyboréw. — Naszym celem byto zrobienie pierwszego kroku w
kierunku stworzenia mapy kluczowych dla ekosystemu innowacji 0sob,
ktérych osobiste zaangazowanie inwestycyjne przektada sie na najwiekszg
wartosc¢ dla startupow.

Ogtoszona jesienig zesztego roku inicjatywa ,Przyjazny Inwestor” miata na
celu promocje osob, ktére zdaniem samych startupow najbardziej przyczyniajg
sie do budowy wartosci spotek — nie tyle poprzez samo dostarczanie kapitatu,
ale takze wsparcie niefinansowe. W listopadzie przedstawiciele ekosystemu
nominowali 19 osob, ktére wchodzg w sktad zespotdw inwestycyjnych lub
inwestujg na wiasny rachunek.

- Polski ekosystem startupowy, z ponad 3000 startupami, 300 przestrzeniami
coworkingowymi, ponad setkg funduszy venture capital, mndstwem
programow akceleracyjnych i konferencji technologicznych, jest jednym z
najbardziej rozwinietych w regionie CEE. Jako Grupa TenderHut wspieramy
inicjatywy, ktore majg na celu nie tylko fgczenie startupdéw z inwestorami, ale
réwniez promowanie budowania jakosciowych relacji pomiedzy nimi. Tworzac
wiasne startupy wiemy, jak istotng kwestig dla kazdego startupu jest
znalezienie wtasciwego inwestora i jak trudne decyzje do podjecia stojg przed
zatozycielami szukajgcymi zewnetrznego finansowania. — moéwi Robert
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Strzelecki, prezes grupy TenderHut, dziatajgcej w branzy IT i samodzielnie
budujacej i inwestujgcej w startupy..

O ostatecznych wynikach wyboréw zadecydowato otwarte gtosowanie, w
ktorym wzieli udziat przedstawiciele Srodowiska startupow i innowaciji.
Zwyciezcg okazat sie Aleksander Kiosek, partner zarzgdzajgcy funduszu
YouNick Mint, ktéry wyprzedzit aniota biznesu Pawla Zylma, dyrektora
inwestycyjnego INNOventure Leszka Skowrona oraz Tomasza taseckiego
zarzadzajgcego funduszem Pomerangels. Wraz z tytutem Przyjaznego
Inwestora Aleksander Kidsek zostat takze nagrodzony przez $wiat startupdw
mozliwoscig zastuzonego odpoczynku od biezgcych wyzwan inwestorskich
podczas egzotycznego wyjazdu.

Jakie staranie musi podejmowac inwestor, aby zbudowac¢ dobrg i korzystng
dla obu stron relacje ze startupem?

- Pozytywna i zdrowa relacja musi by¢ oparta na wzajemnym zaufaniu, ktére
buduje: efektywna komunikacja i dostepnos¢, transparentne dziatania i
uczciwe intencje, nastawienie na konstruktywne rozwigzywanie problemow -
podkresla Aleksander Kiések. - Jestem gteboko przekonany, ze trudne i
ztozone tematy - a takich w startupach nie brakuje - mozna zaadresowac¢ w
przyjacielskiej i rzeczowej atmosferze. Dobra relacja zatozycieli firm i funduszu
jest kluczowa, dla realizacji wspdlnego celu jakim jest rozwdj i wzrost wartoSci
spotki. Zdobywac szczyty mozna tylko ze sprawdzonym kompanem!

Czas trwania relacji i konieczno$¢ zrozumienia wspélnoty intereséw podkresla
réwniez Pawet Zylm.

- Relacje inwestor — startup, chocby dlatego, ze jest dtugoterminowa, mozna
poréwna¢ do matzenstwa. Kazda strona musi by¢ sobg, ale musi tez by¢
otwarta na dialog z partnerem — ttumaczy. - Kluczowe jest zrozumienie, ze od
chwili inwestycji obie strony majg ten sam cel to znaczy sukces spofki.
Poprawne relacje i wsparcie wptywajg na dobrg atmosfere zespotu, a tym
samym na sukces rynkowy i zwrot z inwestycji.

,Przyjazny Inwestor” to pierwsza inicjatywa, w ktorej nie rywalizowaty miedzy
sobg fundusze inwestycyjne jako zespoty, tylko osoby bezposrednio
zaangazowane we wspotprace ze spotkami portfelowymi.  Organizatorzy
zapowiadajg juz kolejne dziatania stuzgce promowaniu najlepszych praktyk
inwestorskich.

Organizatorzy
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Organizatorem gbsowania .Przyjazny Inwestor” byt butik doradztwa
innowacyjnego Rebels Valley, wspottworzgcy polskie i miedzynarodowe
programy wspierajgce rozwoj startupow. Inicjatywe wsparta notowana na
Gieldzie Papierow Wartosciowych grupa TenderHut, marki podréznicze
TravelMe i Duma Afryki a takze fundacja Venture Cafe wraz z kancelarig
Lawmore.
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